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Durch Home Staging
profitieren Sie als:

MAKLER

Home Staging erfreut sich zunehmender Bekanntheit und Beliebtheit
unter Maklern als forderndes Akquisewerkzeug. Realistische Aussichten
auf héhere Verkaufspreise und schnellerem Umsatz sind neben dem
Vermitteln echter Emotionen durch perfekte Prasentation lhrer Immo-
bilie Argumente fUr den Einsafz professioneller Home Stager.

BAUTRAGER & BAUUNTERNEHMER

Umfragen haben ergeben, dass eine Immobilie 87 % der Frauen und
77 % der Manner auf den ersten Blick und aus dem Bauch heraus ge-
fallen muss, um einen Kaufwunsch zu provozieren. Durch gutes Home
Staging erkennen Zielgruppen das Potenzial einer Immobilie schon im
Rohbau. Die Gestaltung einer Musterwohnung schafft Emotionen die
enfscheidende Impulse zum Kauf geben kédnnen — Ihr SchlUssel zum

Mit meinen Staging-Leistungen helfe ich dabei, lhre
Immobilie von der besten Seite zu prdsentieren, um so
das Interesse potenzieller Kaufer und Mieter zu steigern.

schnelleren Verkaufserfolg.

Immobilien in kiirzester Zeit verkaufen / vermieten

R - . PRIVATKUNDEN
Wert und Aftraktivitat der Immobilie steigern

. . . Home Staging zeigt Ihre Immobilie von der besten Seite. In weniger
Interesse von Kaufern und Mietern steigern als 30 Sekunden entscheidet ein Foto im Internet, ob die Immobilie
gefdllt oder nicht. ZukUnftige Kaufer oder Mieter wollen in ihre Zukunft
schauen und nicht in ihre Vergangenheit. Heben Sie sich mit einer

perfekt inszenierten WohlfUhlatmosphdre von der Konkurrenz ab und

Kaufer und Mieter von hoher Qualitat gewinnen

verkaufen oder vermieten Sie schneller zum besseren Preis.




Warum Home Staging?

nachher

HOME
STAGING

Home Staging kurz erklart:

Home Staging ist die Vorbereitung und Inszenie-
rung einer Immobilie zum Verkauf oder zur Ver-
miefung. Ziel ist es, ein Haus oder eine Wohnung
fUr potenzielle Kaufer bzw. Mieter aftraktiver
zUu machen, um die Immobilie auf diese Weise
schneller und zum besten Preis zu verkaufen.

Im Home Staging wird dazu auf verschiedene
Lésungen zurUckgegriffen, die ein besonderes
Gespur fur das passende Ambiente bendtigen
und darauf abzielen, die Attraktivitat der Immo-
bilie zu verbessern und dem Interessenten dabei
helfen, GroBe und Proportion der Wohnr&dume
besser einschdtzen zu kénnen.

Weitere Zahlen und Fakten

Es gilt eine angenehme Wohnsituation zu ge-
stalten, die den Geschmack potenzieller Kaufer
anspricht und den Wunsch zum Kauf anregt.

Welche Mittel beim Home Staging zum Einsatz
kommen, hangt stark vom Zustand der Immobilie,
des geplanten Budgets fur Staging und Verkauf
sowie von der Eigenbeteiligung des Kunden ab.

»,Ob Kdufer oder Verkéufer -
Home Staging lohnt sich!*




Warum Home Staging? Warum Home Staging?

IN ZAHLEN

Mehr Geld verdienen durch Home Staging: Detailbetrachtung: Ubertroffener Angebotspreis

Wurde der Angebotspreis Ubertroffen, so konnten in mehr als der Halfte der Fdlle Preissteigerungen
zwischen 5% und 15% erzielt werden. Bei knapp einem FUnftel der Félle liegt der durch Home-Staging-
MaBnahmen erzielte Kaufpreis sogar Uber 15% des Angebotspreises. Auch hier gilt: BezugsgroBe ist die
vom EigentUmer oder Makler festgesetzte Kaufpreisvorstellung nach einer erfolgten Home-Staging-

In mehr als 75% der Immobilienverkdufe wird der Angebotspreis mit Home Staging genau erzielt oder
sogar Ubertroffen. Als BezugsgroBe wird hier der Angebotspreis zugrunde gelegt, der nach einer Home-
Staging-MaBnahme aufgerufen wird. Dieser Preis kdnnte vorher, z.B. bei erfolgloser Vorvertriebs-
geschichte, sogar niedriger gewesen sein. Diese eventuelle Preissteigerung ist in der Statistik nicht
erfasst. Ebenso nicht erfasst ist, ob der Angebotspreis marktgerecht oder auBerhalb des Marktes war. MaBnahme.

Angebotspreis Ubertroffen 39.8% 30,9 %

Angebots-

preis wurde
Ubertroffen

Angebotspreis
unterschritten

18,9 7%

76,6%

Nicht bekannt

36'8% Mehrerlds von | 0-5% I 5-10% I 10-15% | Uber15%

Angeboftspreis genau erreicht

Quelle: Deutsche Gesellschaft fur Home Staging und Redesign e.V. | Zahlen und Ergebnisse
zur Immobilienvermarktung mit Home Staging in Deutschland, Osterreich und der Schweiz |
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Warum Home Staging?

Dauer der Vermarktungsphase nach Home Staging:

Mehr als die Hdalfte der mit Home Staging vermarkteten Objekte sind innerhalb von maximal vier
Wochen verkauft —davon 11,8 % bereits nach der ersten Besichtigung. Dreiviertel der mit Home Staging
vermarkteten Immobilien sind nach 12 Wochen verkauft.

TR

19.7 %
14,3%
11,8% 12,77 11,6 %
. ] .
1. Besichtigung 1-2 Wochen 5-8 Wochen 3 -6 Monate
1 i
1. Woche 2-4 Wochen 9-12 Wochen < é Monate
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Dauer der Vorvertriebszeit
ohne Home Staging:

Uber 60% der Objekte mit erfolgloser Vorvertriebs-
geschichte wurden bereits 6 Monate oder sogar
ldnger als 1 Jahr am Markt angeboten, bis ein/e
Experte/Expertin fUr Home Staging hinzugezogen
wurde.

6-12 Monate Uber 1 Jahr

16.2%
24,9 %

6,3%

0-3 Monate 3 -6 Monate

nicht bekannt

Warum Home Staging?

Leitpunkt der Entscheidung
fOr Home Staging:

Home Staging wird Uberwiegend bereits in Auf-
frag gegeben, bevor eine Immobilie zum ersten
Mal am Immobilienmarkt angeboten wird. Es ist
somit eine vorbereitende MarketingmaBnahme,
die der Aufnahme von Fotos oder Videos und
der Erstellung von Exposés vorausgeht. In knapp
30% der Fdlle kommt Home Staging erst zum
Einsafz, nachdem eine Immobilie vorher bereits
erfolglos am Markt war.

Home Staging vor Objekt war bereits

der Erstver- vorher in der

marktung Vermarktung
30.2%

69.8%

Quelle: Deutsche Gesellschaft fur Home Staging und Redesign e.V. | Zahlen und Ergebnisse
zur Immobilienvermarktung mit Home Staging in Deutschland, Osterreich und der Schweiz |
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Leistungsibersicht

MEIN

FUR SIE

Leistungsubersicht

Sie interessieren sich fir Home
Staging und bendtigen Unter-
stOtzung bei der perfekten
Prasentation lhrer Immobilie?

Dann freue ich mich schon jetzt
darauf Sie kennenzulernen.

Nachfolgend erfahren Sie mehr
Uber meine Dienstleistungen.








































